O seu plano préatico para vocé alcangar
6 digitos por més com High Ticket
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PRECISO SER SINCERA,
Isso que vocé acabou de adquirir ndo € um e-book.

Na verdade, ndo ¢ um e-book 1gual aos que costumam
disponibilizar no digital.

Esse conhecimento que verdadeiramente transforma palavras
lidas e implementadas em dinheiro no caixa da sua empresa nao
costuma ser entregue assim, de mao beijada, como vocé esta
recebendo esse contetdo aqui.

E por isso que, antes de vocé continuar, quero fazer um
combinado entre nos duas:

Vocé se compromete a ler com atencio, implementar com
rapidez e compartilhar comigo os resultados que esse Guia
te proporcionar?

Porque, ca entre nos, mulher: o que vocé esta prestes a ler pode
mudar a sua vida.

Nessas paginas, vocé 1ra acessar os segredos mais bem
guardados do High Business, nosso modelo de negocio autoral,
especializado em venda e escala de produtos de alto valor.

Siga com carinho e atengado,
VIKA FERRARI
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PASSO ZERO

Como saber se o0 seu negdcio deve se

BASEAR NO HIGH TICKET?

Vocé nunca sabe quando estd prestes a viver um momento que muda toda a
sua trajetoria.

E é por isso que me sinto na obrigacdo de te avisar: esse dia, para vocé, é
hoje.

Nao, essas ndo sdo palavras vazias que vocé lerd agora ¢ nunca mais ira se
lembrar.

Vocé ira guarda-las, porque csse Guia, a partir de hoje, fara parte da sua
narrativa: o dia em que vocé descobriu que existe um caminho capaz de te
garantir dinheiro no bolso, escala no seu negdcio e estabilidade na sua vida
financeira.

Esse caminho € colocando o High Ticket no centro de toda a sua empresa. Aqui,
o High Ticket deixara de ser um funil que vocé adiciona a sua estrutura; uma
precificagdo mais alto que vocé insere na sua esteira de produtos.

Tratar o High Ticket dessa forma ¢ assinar o contrato para se tornar escrava do
proprio negocio: sem tempo livre, sem saude, sem equipe, sem dinheiro.

E o caminho que levou empresarios do digital a desistirem de empreender para
se tornar funcionarios em outras equipes.

E ¢ o caminho que, sinceramente, cu ndo desejo para vocé.

Agora, se vocé quer seguir outro caminho, conhecer o High Business e
implementa-lo na sua empresa ainda esse ano — mesmo que hoje vocé seja
uma “‘eupresa’, vocé esta no lugar certo.
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Nio ¢ que eu ACREDITE que todas mulheres que lerem esse guia ¢ aplicarem cada
passo vio ter resultados como nunca antes tiveram... eu simplesmente SEI.

Porque esse é o mesmo passo a passo que centenas de mentoradas minhas aplicaram
no negocio delas e chegaram aos 50, 60, 70, 100 mil reais por més.

E € por isso que afirmo que vocé perde tempo em ndo construir um modelo de
negocios que te entregue esse nivel de resultado.

Se vocé ainda ja possui um High Ticket para chamar de seu, eu, Vika Ferrari,
reavaliaria seu produto ou servi¢o para cobrar, no minimo, R$5.000,00.

E se vocé esta comecando agora no mundo do alto valor, eu recomendo que voce ja se
posicione com um ticket mais alto, mas mais confortdvel para o seu momento:
R$3.000,00.

Fazendo isso, vocé€ jd estard anos 4 minha frente, porque eu ndo comecei cobrando
R$65 mil em uma consultoria individual... Comecei cobrando R$1.497 em uma
mentoria em grupo com uma entrega de 3 meses de duracdo.

O que, s¢ vocé fizer as contas, vai perceber que me dava um retorno mensal de R$499
para fazer...

v 4 encontros individuais por mentorada

v/ 10 encontros em grupo em formato hotseat

v Aulas ao vivo com contetido novo toda semana

v’ Construcdo de manual ¢ identidade de marca por mentorada

v Suporte diario no grupo de whatsapp € no individual

E, como vocé pode imaginar, eu nio estava feliz com essa realidade.

Acontece, mulher, que a nossa vida, a nossa empresa, nunca saira do lugar se essa for
a sua realidade hoje: frustrada, estagnada, insatisfeita.

Se vocé tem a certeza de que merece mais do que tem hoje. ..
Se pensar isso te dd um quentinho no coracdo € um frio no estomago...

Se prepare, o melhor modelo de negocios para mulheres que sdo fenomenais no que
fazem, e que de fato merecem chegar mais longe na vida e na carreira, esta nas suas
maos.

Agora € hora de implementar:
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PASSO 01

Identificando se o High Business é

MODELO CERTO PARA VOCE

Vou compartilhar com vocé a minha estrutura de empresa em 2023 e quero que
vocé registre sempre que encontrar algo que vocé viva hoje, combinado?

Aqui vamos nos:
FALTAVA PREVISIBILIDADE E SUSTENTABILIDADE DE CAIXA

* Pico de 200K com langamento e que esse dinheiro precisava durar 3 meses: eu
tinha um modelo de negdcio que dependia de langamentos, logo, a cada 4 meses,
quando havia uma entrada de fluxo de caixa, esse dinheiro precisava durar todo
esse tempo. Nao havia previsibilidade e escala constante;

* Sem previsdo de entrada de dinheiro no caixa ou um caixa minimamente
saudavel, pois ndo tinha volume de clientes High Ticket chegando;

FALTAVA ESCALA E SOBRAVA TRABALHO

» Vendia mentoria de forma muito pingada e sofrida, com muitas postagens e
story;

* Entregava todo o meu produto sozinha, o que pesava bastante na minha rotina
e eu tinha um comercial fraco;

FALTAVA QUALIDADE DE VIDA

» Conscguia me ausentar no maximo por 5 dias, 1x ao ano ¢ eram “férias fake”.
Eu praticamente trocava de lugar de trabalho: ia trabalhar fora de casa, pois nao
conseguia descansar ¢ me ausentar 100% da empresa.
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ERA MAIS OU MENOS ASSIM QUE EU ME ENCONTRAVA...

» Sentia que minha audiéncia ndo estava pronta para pagar mais caro

» Tinha receio de vender mais porque ja estava encurralada na entrega

- A escala estava travada e ndo conseguia aumentar o faturamento mensal

* Mcu lucro era diluido ao longo dos meses porque as entradas ndo davam conta
- A ansiedade tomava conta toda vez que via o caixa baixar

« Me sentia presa ao meu negdcio e estava extremamente cansada

» Dificuldade de escala « Previsibilidade inexistente

* Baixo lucro ¢ Rotina estressante

VOCE TEM ALGO EM
COMUM COM ESSA
VIKA, SENHORA?

Se sim, fique calma:
a ajuda chegou!
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PASSO 02

PROJETANDO O FUTURO

que vocé quer viver

Em menos de | ano, eu desisti desse modelo de negdcios que estava custando
alto demais para a minha vida pessoal e decidi que precisava haver outro jeito de
fazer dinheiro.

Outro jeito de jogar esse jogo, e vencer.

Entdo, meu amor, valorize o conhecimento que vocé ird acessar agora — eu
quebrei muito a cara para conquistar ele.

Para a nossa primeira atividade de implementacdo, escreva o cenario que vocé
deseja ter — ndo se limite, s6 vocé vera essas anotagoes.

NO MEU CASO, O CENARIO QUE EU DESEJAVA ERA ESSE:

e Picos de +700k em um unico més [sem langamento|
* Previsibilidade de +250K em todos os meses do ano
* High Ticket vendendo em escala e com consisténcia

« Time de Vendas ¢ Time de Produto estruturados - ndo vendo ¢ ndo entrego
sozinha

» Liberdade para tirar 2 mini férias de 15 dias na Europa em menos de 6 meses
« Uma média de 20 novas mentoradas/més, que pagam 24K sé para aprenderem
diretamente comigo

Uma realidade totalmente impossivel, se o seu negécio ainda depende de picos
de vendas isolados para se manter.

Uma realidade totalmente impossivel, se vocé se posiciona como funcionaria na
propria empresa, executando todas as tarefas do operacional.
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Uma realidade im-pos-si-vel, se vocé ainda €
a responsavel pelas 4 areas da sua empresa:

MARKETING PRODUTO COMERCIAL GESTAO

Se vocé estruturar estrategicamente esses pontos no seu negocio, conseguird ver

com clareza o poder que um modelo de negdcios certo tem nos seus resultados.

Caso queira descobrir como andam essas areas na sua empresa, basta fazer um

diagnostico rapido para identificar os pontos fortes ¢ fracos da sua empresa hoje.

QUERO FAZER MEU DIAGNOSTICO

Depois que eu entendi o poder de alinhar essas 4 areas, percebi que antes eu ndo
estava crescendo — cstava apenas batendo a cabega ¢ insistindo nos mesmos
erros.

Quando abaixei a cabeca e decidi que, na minha empresa, eu so venderia
produtos High Ticket e nada mais, foi que eu entendi o verdadeiro significado
dessa frase:

14

| Vocé é a cadeira mais estratégica do seu negocio .

E vocé também entendendo isso, o seu negocio mudara da agua para [um bom]
vinho, em menos de 12 meses.
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PASSO 03

Desenhando o seu proprio

HIGH BUSINESS

Agora que vocé sabe o que é ter o High Ticket no centro da sua operagdo, como
produto principal de venda ¢ posicionamento, ¢ 0 que sua empresa precisa para
crescer mais rapido, vamos ao que realmente muda o jogo: o High Business.

High Business é uma m logi negocios que tira a sua empresa dos
10K mensais para um faturamento multiplos 6 digitos por més com produtos e
servigos de alto valor.

Ele funciona como uma orbita, ¢ dentro desse ecossistema nos temos 6 pilares:

S m Produto
Posicionamento — & Servico

High Ticket

Conteudo de
Qualificacao

Esses pilares, quando bem posicionados ¢ consistentes, permitem que a sua
empresa tenha mais previsibilidade e escala.
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O ecossistema High Business € um modelo de negocios especializado em vender
produtos ¢ servicos de alto valor em escala, garantindo maior lucro e
previsibilidade para o seu caixa, sem deixar sua qualidade de vida de lado.

Nao serei reducionista: vender High Ticket em escala e com previsibilidade nao
¢ algo simples.

Exige mao na massa, assim como toda colheita exige o plantio.

E fazer isso sem nenhum direcionamento fard vocé levar 5x mais tempo para

talvez se aproximar do resultado que esse Guia te ajudara a ter — principalmente
com o presente que cu deixel no final.

Por hora, entenda que existe um método para vender High Ticket, e nio é
sair tentando a todo custo.

Pense agora como vocé gostaria que seu negocio estivesse daqui a 12 meses em
cada um dos pilares do High Business.

Todos eles rodando em harmonia.

Vocé se sente mais realizada, leve, plena e em paz, nio ¢ mesmo? Imagine
como a sua rotina seria mais tranquila.

Entenda que o meu papel como mentora ¢ trilhar essa jornada com voce.

Te levar do ponto A ao ponto B. E por isso vocé precisa confiar em mim. Podem
existir varias solug¢des para um mesmo problema.

Lembre-se que em 12 meses, muita coisa pode acontecer.

Mas, para 1sso, voc¢ precisa estar no caminho certo, com a estratégia certa.
Um movimento que vocé iniciou so de ter lido até aqui.

Por isso, parabéns, senhora!

Agora vocé esta apta a preencher o Guia de Implementacdo High Business para
transformar sua marca pessoal em uma empresa prospera ¢ lucrativa, capaz de
bancar o padrio de vida que vocé sonha ¢ merece:
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DEFININDO O CENARIO

atual do seu negocio

Escreva em um papel as seguintes informacdes sobre o negécio:

[] Produto principal [ Pessoas na equipe

[ Ticket do Produto [1 Pessoas no comercial

[1 Entregaveis [1 Numero de calls de venda/més
[1 Funis de venda ativos [1 Faturamento do ano até agora

Agora, escreva como vocé quer finalizar o seu ano:

[ Produto principal [0 Pessoas na equipe

[] Ticket do Produto [0 Pessoas no comercial

[J Entregaveis [0 Nuamero de calls de venda/més
[ Funis de venda ativos [0 Faturamento do ano até agora

Deixe as suas respostas a mio.
Vocé vai precisar consulta-las
para os proximos passos!




Nas proximas paginas vocé T@L@acesso ao
Guia de Implementacio High Ticket 6D.

Com ele, vocé passa de um modelo de :
negocios tradicional para um modelo de

negocios que vende 6 digitos mensais com
High Ticket - o tao sonhado High Business.

Além disso, com ele, vocé 1rd aprender as
minhas técnicas para vender mais sem
precisar dar a sua alma no processo.

Para que vocé consiga atingir 0s seus
objetivos desse ano, preparel um passo a
passo pratico, com a ordem certa, para
vocé implementar.
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REVENDO O SEU CLIENTE IDEAL

Nem todo mundo que esta na sua audiéncia ¢ o seu cliente ideal. Se vocé ja
tivesse aprendido a jogar esse jogo, ndo estaria reclamando de cliente
desqualificado querendo saber mais sobre o seu servico

Por isso0, vocé precisa entender algumas coisa no processo de entender quem ¢ o
seu cliente ideal:

[J Necessidade: Quanto o seu cliente realmente precisa de vocé? O quio
importante ¢ essa solucdo na vida dele? Ele precisa entender a diferenca que o
seu produto ou servico podera gerar para cle.

[J Saber escolher em quem vocé vai focar: Vou dar o meu exemplo, para
vocé entender que nem todo nicho tem necessidade do seu negocio. Na minha
mctodologia, ha um nicho que cu nao atendo, que ¢ o de produtos fisicos. Entao,
o cliente ideal da minha metodologia € aquela que vende o seu servi¢o ou o seu
conhecimento (as mentoras). E vocé, foca em quem?

[] Nivel de consciéncia: A pessoa que € o seu cliente 1deal precisa estar apta
para os seus ensinamentos, ela precisa entender a importancia ¢ impacto do seu
conhecimento na vida dela;

[J Capacidade de pagamento: O cliente High Ticket precisa ter consciéncia
do seu valor, ¢ com isso, estar apto financeiramente a contratar 0s SEuS Servigos;

[0 Proposta de valor: O scu cliente csta de acordo com a proposta de valor da

sua marca? Por exemplo, a minha proposta de valor € sobre uma empresa com
mais lucro, previsibilidade ¢ seguranca financeira por meio do High Business.
Nao ¢ sobre langamento ou venda de produtos baratinhos. As minhas alunas e
mentoradas estdo de acordo com isso.

Esse € um passo importante que muitos pulam ou ignoram, mas ¢ um dos
principais pontos se vocé quer vender High Ticket. Saber definir quem
de fato vai comprar de vocé, pois o cliente High Ticket é diferente.
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AJUSTANDO A SUA ENTREGA
Dentro dos 6 pilares do High Business

o1 | POSICIONAMENTO HIGH TICKET

Secu posicionamento define o cliente que vocé atrai. Se vocé ainda lida com
clientes que pedem desconto, duvidam do seu valor e hesitam em comprar, o
problema ndo esta no cliente — esta no seu posicionamento.

Como ajustar isso?
v Defina quem ¢ scu cliente ideal — ¢ pare de falar com quem nunca vai
comprar.
v Refine sua comunicagdo para gerar percep¢do de autoridade ¢ valor.

v Ajuste sua oferta para que ela seja vista como uma oportunidade
imperdivel.

021 OFERTA IRRESISTIVEL

Seu produto ou servigo High Ticket néo pode ser apenas "bom" — cle precisa ser
IRRESISTIVEL.

Isso significa que o cliente precisa sentir que esta recebendo mais do que estd
pagando.

Como fazer isso?

v Empilhamento de Valor: O cliente precisa enxergar tudo o que esta
ganhando, ndo apenas o pre¢o que esta pagando.

v Prova de Valor: Sua oferta precisa estar embasada em resultados
reais, seja seus ou dos seus clientes.

v Sensacio de Oportunidade: Scu cliente precisa entender que essa
oferta ndo estara disponivel para sempre.




GUIA DE IMPLEMENTACAQ HIGH TICKET 6D

03 FUNIS DE VENDAS ESCALAEIS

S¢ scu faturamento ainda depende de vendas manuais, de langamentos
imprevisiveis ou de se¢do estratégica, seu modelo estd quebrado.

Os funis certos permitem que vocé atraia ¢ converta clientes sem precisar de uma
equipe comercial gigante e sem depender de eventos pontuais.

Os 3 principais funis que vocé pode implementar:

v Golden Ticket — Para vender High Ticket em um tnico pitch, sem
precisar de 100 calls individuais.

v Aplicaciio Direta — Para atrair leads qualificados e vender mentorias
¢ servigos premium de forma mais cficiente.

v" Cheirinho de PIX — Para transformar trafego ¢ contetido em um
fluxo constante de novos clientes.

041 TIME & GESTAO

Nenhuma empresaria chega aos miltiplos 6 ou 7 digitos sozinha.

Se hoje vocé sente que faz tudo no seu negocio, significa que vocé ndo construiu
um time minimo viavel para crescer.

Como corrigir 1ss0?

v Entenda quem sdo as primeiras pessoas que vocé precisa contratar.

v Estruture processos para que seu time ndo dependa de vocé para
tudo.

v Aprenda a delegar o que ndo precisa estar nas suas maos.
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0s| CONTEUDO DE QUALIFICACAO

Se vocé atrai muitos leads, mas poucos compram, significa que seu contetido nao
esta filtrando a audiéncia certa.

O conteudo de qualificagdo prepara seu lead para comprar antes mesmo de ele
ver sua oferta.

Como fazer isso?

v Produza conteudos que educam seu lead para enxergar o valor do
scu produto.
v Use storytelling para criar conexdo emocional ¢ gerar descjo.

v" Foque em contetidos que eliminam objecdes antes mesmo do pitch.

o6| PLANFJAMENTO ESTRATEGICO

Muita gente fatura alto e perde tudo, porque nunca planejou o que fazer com o
dinheiro.

A diferenca entre uma empresaria que cresce de forma sustentavel e uma que
vive no caos esta no plangjamento.

Como ter um plano estratégico?

v  Defina metas claras ¢ datas para cada acdo.
v Estruture um plangjamento financeiro que sustente seu crescimento.

v/ Tenha uma visdo de longo prazo para ndo correr atras do dinheiro,
mas fazer ele trabalhar para vocé.




AGORA
E SUA VEZ:

‘ Transforme esse
conhecimento em acao!



Esse ndo € um guia - //j
motivacional. Isso aqui ¢ '
um plano estratégico.

E vocé tem 2 opcoes:

Tentar implementar tudo sozinha, sem
clareza, sem acompanhamento e sem um
plano estruturado ou

v
Seguir a metodologia de verdade, com trilhas
de 1mplementacdo, um plano estratégico,
implementagdes validadas e uma mentora que
ja trilhou esse caminho.

Se vocé escolheu a segunda op¢do, meu time esta a
postos para conversar com voceé sobre o seu momento e
entender se o High Business de fato faz sentido para vocé.

FALE COM MEU TIME

Um beijo, \l A
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